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MAKING YOUR SALES L ESSFU

« EXTRAIT D’UNE ETUDE DE CROISSANCE EXTERNE »
EXTRACT FROM AN EXTERNAL GROWTH PROJECT
Que vous soyez

= Repreneur individuel
= Dirigeant
=  Fonds d’investissement et Family Offices

Excellianz vous aide a détection des opportunités d’investissement de qualité.

Méthodologie

Identification de cibles sur la base de votre cadrage du projet par approche directe
Criteres de sélection : Métier, localisation, taille, niveau de rentabilité, age du dirigeant...
Présentation de la liste pour validation
Approche directe en notre nom
Gestion des retours en temps réel
Mise en relation avec les dirigeants
Evaluation de la cible
Accompagnement lors de négociation

1 IDENTIFICATION ET SELECTION DE LA CIBLE
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Exemple de rapport

Liste des &42 entreprises & valider
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2- SELECTION DES CIBLES PRIORITAIRES
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3- EVALUATION DE LA CIBLE APRES RENCONTRE
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Exemple de rapport

Liste des 6432 entreprises @ valider
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4- VALORISATION DE LA CIBLE
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NAKING YOUR SALES SUCCESSTUI

Extraits rapport évaluation

5- ETUDES SECTORIELLES
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Ragport de comparakon
Groupe de comparsizon 10 entrepases
walechomaees pat une recherche
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Les méthodes retenues

LUévakation dune emreprise résuite d'wne combieaison de méthodes dnes “retenves”, Gir adageées s cas
particuber apres mise 3 [écart des méthodes inadéquates dnes méthodes “écanbes”

O notre stude, voici ies méthodes que nous svons retenuss. Lies vous 1ont préssnties tous forme graphies
powr a d'entre slle dans globale de votre entreprive
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